
www.devillard.ch 

CONTACT  

Département 

des Ressources Humaines 

Service du recrutement 

 
Rue François-Dussaud 19 

CH-1227 Les Acacias 

 
recrutement@devillard.ch  

DOSSIER 

• CV 

• Lettre de motivation 

• Certificats de travail et diplômes 

• Références 

LES AGENCES SONT PRIÉES DE S'ABSTENIR 

 

 

Nous invitons les personnes intéressées à nous adresser leur candidature par e-mail : 
recrutement@devillard.ch 

 

 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Votre profil : 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

GENÈVE - RENENS - NEUCHÂTEL - S IERRE  

DEVILLARD 

 

Fondée en 1958, Devillard est une entreprise familiale, leader en Suisse romande sur le 
marché des PME, et seule société à réunir l’expertise de ces 4 domaines que sont les 
systèmes d’impression, l’informatique, la gestion documentaire et l’audit. 

 

Fidèle à une philosophie qui s’articule autour de 3 mots clés: le service, la qualité et 
l’efficacité. 

 

Devillard offre à ses clients un service de qualité basé sur une écoute active de leurs 
besoins et sur des solutions personnalisées. 

 

Dans le but de renforcer notre expansion en Suisse romande, nous recherchons des 
personnalités enthousiastes et communicatives pour le poste de 

 

 

Professionnel de la vente (F/H) 

(Yverdon et Gros de Vaud) 
 

 

 

Technicien Service Après-Vente Bureautique (H/F) 
 

 

 

 
 

PROFIL DE POSTE  
 

Votre rôle : 

 

• Prospection active et acquisition de nouveaux clients sur votre secteur de vente; 

• Développement et suivi d’un portefeuille de clients existants; 

• Visite et présentation des produits et services de la société; 

• Atteinte des objectifs commerciaux définis avec la Direction; 

• Développement de relations durables et de confiance avec les clients de 
l'entreprise;  

• Participation à des événements exclusifs qui constitueront des atouts indéniables 
pour votre succès. 

 

Votre profil : 

 

• Formation de base dans le domaine commercial; 

• Expérience significative dans le domaine de la vente externe et l'acquisition de 
nouveaux clients;  

• Excellente connaissance du tissu économique local et du terrain; 

• Bonne culture générale et aisance naturelle vous permettant de traiter avec les 
décideurs;  

• Négociateur charismatique, doté d'une nature positive et intègre; 

• A l'aise avec les aspects techniques de la bureautique, de l'informatique et des 
nouvelles technologies. 
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